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Venezuela: El nuevo consumidor y las
oportunidades emergentes

ciones significativas en los ultimos afios, lo que

ha generado un cambio profundo en los habitos
y prioridades de su consumidor. Para los empresarios
colombianos, entender estos cambios es clave para
aprovechar las grandes oportunidades que presenta
este mercado.

‘ a economia venezolana ha atravesado transforma-

El consumidor venezolano de hoy dista mucho de aquel
de los afios 90 o principios de los 2000. Los habitos de
consumo han experimentado una metamorfosis signifi-
cativa, adaptandose a una nueva realidad econémica.
Donde antes predominaba la fidelidad a marcas esta-
blecidas y los formatos de compra grandes “a lo ame-
ricano”, hoy nos encontramos con un consumidor mas
flexible y pragmatico.

Estudios recientes de Atenas Consultores revelan patro-
nes de gasto interesantes en el consumidor venezolano
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promedio: de cada $100, $60 se destinan a alimentos
basicos y proteinas, mientras que los $40 restantes se
distribuyen entre cuidado personal, mantenimiento del
hogar, bebidas y medicamentos. Este cambio en las
prioridades de gasto refleja una adaptacion inteligente
a las circunstancias econémicas actuales.

La adaptabilidad en formatos se ha vuelto crucial. La
demanda de presentaciones méas pequefas en produc-
tos basicos como arroz o aceite abre la puerta a innova-
ciones en empaquetado y distribucién. EI consumidor
venezolano actual valora la ecuacion calidad--precio
por encima de la fidelidad a marcas especificas. Esto
representa una oportunidad Unica para introducir nue-
vos productos que ofrezcan un buen equilibrio entre
calidad y accesibilidad.

Con un sistema de crédito limitado, las transacciones
en efectivo (divisas o bolivares), tarjetas débito o con
transferencias electrénicas inmediatamente son la nor-
ma. Esto requiere estrategias de venta y distribucion
agiles. Desde automodviles hasta productos de belleza,
cada sector presenta oportunidades Unicas para em-
presas que puedan adaptarse a las nuevas demandas
y restricciones del mercado.

Colombia se encuentra en una posicion privilegia-
da para atender este mercado en evolucion. Nuestra
proximidad geografica, desde el punto de vista logis-
tico, nos permite interpretar a Venezuela como un de-
partamento mas de Colombia, ya que los recorridos
para la entrega de productos demoran un maximo de
72 horas a cualquier punto de Venezuela, otorgando-
nos una ventaja competitiva significativa. Frente a los
largos tiempos de espera de importaciones de paises
lejanos como China, Turquia y otros; por lo que nues-
tra cercania permite una rotacién de inventario mas
eficiente.

Ademas, el mercado colombiano, caracterizado por
consumidores criticos y orientados al precio, ha prepa-
rado a nuestras empresas para satisfacer las deman-
das del nuevo consumidor venezolano. Un consumidor
gue cada vez se asemeja mas al colombiano, por su

preferencia de productos con calidad y a precios pre-
ferenciales.

Aungue el mercado venezolano actual puede compa-
rarse en tamafo con el de Panama en términos de re-
tail, no debemos subestimar su potencial. Este es el
momento de redescubrir Venezuela, de innovar y de
establecer relaciones comerciales sélidas que benefi-
cien a ambos paises.

Por otra parte, la relacion natural entre los dos pai-
ses, en el contexto actual de recuperacion econdmi-
ca venezolana, actla también como un motor para
el crecimiento de las exportaciones no petroleras de
Venezuela. Hoy en dia, Colombia consume productos
venezolanos que contribuyen a nuestro desarrollo in-
dustrial y agricola, tales como derivados del hierro y
acero, fertilizantes, acumuladores eléctricos, cementos
hidraulicos y productos del mar, fortaleciendo asi la
complementariedad econémica entre ambas naciones.

Como Céamara Colombo Venezolana, invitamos a los
empresarios a ver mas alla de los desafios y a enfocarse
en las oportunidades. El nuevo consumidor venezolano
esta abierto a nuevas propuestas, productos y marcas.
Con estrategias bien planificadas y una comprension
profunda de este mercado en evolucién, las empresas
colombianas estdn en una posicién Unica para con-
tribuir al renacimiento econémico de Venezuela vy, al
mismo tiempo, expandir sus propios horizontes comer-
ciales. Ademas, el consumo de productos venezola-
nos en Colombia refuerza esta sinergia, impulsando la
recuperacion de sectores clave y creando un ciclo de
beneficios mutuos.

Debemos materializar estas oportunidades en un inter-
cambio comercial que fluya en doble via, donde tanto
Colombia como Venezuela recuperen los espacios per-
didos en el pasado.

Juan Gabriel Pérez Chaustre
Presidente de la Cdmara Colombo Venezolana

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Evolucion de la economia

m venezolana y de sus consumidores

n una economia cambiante como la venezolana,
= ¢s indispensable que las empresas cuenten con
— informacion veraz y confiable que les permita to-
mar decisiones acertadas para lograr sus objetivos de
venta. Debido a esta necesidad, surge Atenas Grupo
Consultor en el afio 2020, con la finalidad de ofrecer
data sobre el comportamiento de los consumidores,
brindando a sus clientes un acompafamiento con re-
comendaciones y soluciones que derivan de los analisis
que ejecutan.

Atenas Grupo Consultor ha realizado anélisis sobre los
consumidores, obteniendo resultados que reflejan la
realidad de las preferencias y necesidades de los ho-
gares venezolanos. Pero ;como obtienen esta data?
La compafia ha implementado metodologias que per-
miten conocer de cerca la realidad de la poblacion al
contar con un panel de retailers a nivel nacional, que
envia informacién sobre sus ventas, generando una vi-
sual completa del mercado venezolano, y con un panel
de 2.120 hogares que representa el total nacional en
cuanto a niveles socioecondmicos y ubicacion geogra-
fica. Cada uno de estos hogares registra sus consumos
de forma mensual para su posterior procesamiento y
analisis.

En relacion con esto, conozcamos los recientes hallaz-
gos que Atenas Grupo Consultor consiguid sobre los
consumidores venezolanos.

El consumidor actual

Entre los afios 2008 y 2009, Venezuela pasaba por una
de sus mejores etapas econémicas. Sin embargo, en la
actualidad, la economia en el pais es el 10% de lo que
representaba en dichos afos, con una variante muy
importante: es un mercado pequefo, pero real, donde
los créditos desaparecieron y el pago de contado domi-
nd la economia del pais.

En este sentido, ha surgido un fenémeno notable: el
auge del emprendimiento. La situacién econémica ha
llevado a muchos venezolanos a buscar alternativas.
La falta de empleo formal y la disminucion del poder
adquisitivo han impulsado a las personas a crear sus
propios negocios, desde pequefias tiendas de alimen-
tos hasta empresas de tecnologia. EI emprendimiento
se ha convertido en una salida viable para enfrentar la
dificil realidad.

Esta iniciativa de emprender plantea nuevas oportu-
nidades para el desarrollo del pais; sin embargo, los
emprendedores también se enfrentan a grandes de-
safios econdémicos y estratégicos, puesto que muchas
de estas iniciativas fracasan por no tomar las medidas
y acciones necesarias al momento de vender. Este
cambio en la economia ha permitido concluir que las
empresas venezolanas estan descubriendo cémo ven-
derle a la poblacion. “Antes no habfa necesidad vy el
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consumo de productos era alto, por ende, sélo espera-
ban a que el comprador llegara. Actualmente, no hay
una cultura de venta en nuestro pais... y hoy en dia
los empresarios tienen que salir a vender”, enfatizé
Alexander Cabrera, Director Comercial de Atenas Gru-
po Consultor.

De acuerdo con un estudio realizado por Atenas Grupo
Consultor, se evidencié que, actualmente el venezola-
no de $100, invierte $60 en proteinas (huevos, car-
ne y pollo), y al menos, $40 son gastados en todo lo

El nivel Alto destina 22% de su gasto a las cestas de Medicinas, Cuidado personal e

referente con el cuidado personal, mantenimiento del
hogar, bebidas no alcohdlicas, licores y medicamen-
tos. Asimismo, Alexander asegurd que los venezolanos
han empezado a priorizar la calidad y la marca de los
productos de cuidado personal. En particular, cuando
se trata de esta categoria, los consumidores tienden
a invertir mas, ya que estos productos que estan en
contacto directo con la piel son esenciales para garan-
tizar su salud y la de sus familias, por lo que es una de
las grandes preocupaciones que aqueja a la poblacion
venezolana.

P
P/\NVHVI

/ Impulsivos, mientras que el Bajo un 12% y el Intermedio un 16%

Peso en el gasto de las cestas por NSE — Q2-24
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Nota: Los niveles indicados corresponden al estrato socioeconémico en Venezuela

Fuente: HOME PANTRY Q2-24. ATENAS CONSULTORES

Segun la Plataforma de Coordinacién para Refugiados
y Migrantes de Venezuela (R4V), se estima que, a fina-
les de 2023, mas de 7 millones de venezolanos habfan
salido del pafs desde 2014, yéndose, como principales
destinos, a paises vecinos como Colombia, Peru, Chi-
le, Ecuador y Brasil.

Sin embargo, tras una encuesta ejecutada por Atenas
Grupo Consultor, se estimd que 1.5 millones de mi-
grantes venezolanos han regresado al pais. Muchos
de ellos, seglin sus familiares, han adoptado compor-
tamientos inusuales, como apagar las luces y redu-
cir el consumo de agua. Esto puede parecer extrafio

NIVEL INTERMEDIO

NIVEL MEDIO ALTO
Bebidas

M Impulsivos

H Otros Alimentos

NIVEL ALTO

La inform

PODER

para quienes permanecieron en Venezuela, pero se
debe a que, al vivir en el exterior, han comprendido
que el costo de los servicios basicos es elevado. Con
una cultura diferente y una perspectiva que los ha
hecho méas conscientes al momento de hacer algu-
na compra, teniendo en cuenta hasta el contenido
nutricional de un producto para cuidar su salud; por
lo que las empresas no solo enfrentan el reto de en-
tender tanto al venezolano que ha permanecido en
el pais como aquellos que han regresado con una
nueva vision. “Hoy hay una desconexion entre lo que
quiere el shopper y lo que ofrece el manufacturero”,
afirmoé Cabrera.

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Recomendaciones a los
empresarios

El Director Comercial enfatizd en cinco puntos impor-
tantes que los empresarios venezolanos deben tener
en cuenta para mantenerse con éxito en el mercado:

1. Escuchar al consumidor:

El consumidor venezolano ha cambiado significativa-
mente y es crucial entender qué motiva sus decisiones
de compra al enfrentarse al anaquel. Factores como
el surtido, la marca, la calidad, el olor y el sabor son
determinantes. Ademas, con 1,5 millones de hogares
qgue han recibido a miembros de la didspora, es esen-
cial prestar atencién a este nuevo perfil de consumidor
que regresa de paises como Ecuador, Colombia y Per.

2. Mas alla del precio:

El precio ya no es el Unico factor en la toma de decisio-
nes. Los consumidores venezolanos estan considerando
atributos especificos de las categorias de productos. Por
ejemplo, al elegir papel higiénico, evaltian tanto el precio
como el numero de hojas; en bebidas instantaneas, con-
sideran el precio y el factor de rendimiento. Es fundamen-
tal ofrecer un precio competitivo, pero también destacar
otros atributos que justifiquen la eleccion del producto.

3. Capacitacion del personal:

La didspora ha llevado a que muchas personas nuevas
ingresen al mercado laboral en ventas y oficinas, quienes
pueden carecer de la capacitacion necesaria. Es vital in-
vertir en formacién sobre conceptos como Category Ma-
nagement y participacién de mercado (share). Esto no
solo mejora el desempefio individual, sino que también
beneficia a las empresas y, por ende, al pais.

4. Uso de datos:

La correcta utilizacion de datos puede ser determinan-
te para el éxito o fracaso financiero de una empresa.
Comprender y analizar la informacion disponible per-
mite tomar decisiones mas informadas y estratégicas.
En resumen, la informacién es poder y juega un papel
fundamental en el éxito empresarial.

5. Construccion de marca:

Entre los consumidores venezolanos de 20 a 35 afos,
un 71% afirma que elige ciertas marcas por recomen-
dacion de sus padres. Esto indica que muchas empre-
sas han descuidado la construccién de marca. Si no se
retoma la atencién e intencion hacia la marca ahora, se
corre el riesgo de perder a estos futuros consumidores

qgue eventualmente formaran sus propias familias y to-
maran decisiones de compra.

Oportunidades

En 2022, se permiti6 en Venezuela la importacion de
ciertos productos sin restricciones previas, facilitando
el acceso a productos béasicos. Ademas, se adoptaron
medidas para estimular la inversion privada y atraer ca-
pital extranjero, lo que incluyd la eliminacion de contro-
les de precios en algunos productos. Esta flexibilizacion
ha llevado a un aumento en las importaciones, espe-
cialmente en bienes de consumo y materias primas.

Aumento de bienes de consumo

Productos como alimentos, productos de higiene per-
sonal y electrodomésticos han experimentado un incre-
mento significativo, debido a la demanda insatisfecha
de la poblacion, que buscaba mejorar su calidad de
vida tras afios de escasez.

Materias primas e insumos

Sectores como la construccion y el manufacturero han
necesitado abastecerse para poder operar. La llegada
de insumos desde 2022 ha permitido que diversas em-
presas reactivaran sus actividades comerciales.

Actualmente, existe una oportunidad en la variedad de
productos, ya que hay categorias con muy poca diver-
sidad. Aunque hay una gran concentracion de marcas
principales, se observa una notable falta de variedad en
areas como el mantenimiento del hogar y el cuidado per-
sonal. En estas categorias, hay una alta penetracion de
productos importados, que estan ingresando al mercado
debido a la escasa produccion nacional. “Es cierto que la
produccion nacional enfrenta grandes dificultades en Ve-
nezuela en la actualidad. Sin embargo, es muy importante
que las empresas desarrollen un portafolio adecuado para
cada segmento, ya que actualmente, no hay un producto
que tenga un liderazgo absoluto a nivel nacional. Existen
productos que varian segun segmentaciones, regiones o
clases sociales, lo que resulta en un mercado muy atomi-
zado”.

La economia venezolana ha pasado por un proceso
lleno de complejidades desde mediados del 2013. A
pesar de algunos signos de recuperacion en los Ultimos
afos, el pais continta enfrentando desafios significati-
VoS para lograr una economia estable.

Redaccién Atenas Grupo Consultor
atenasconsultores.com
Instagram/Youtube @atenasgrupoconsultor

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Coyuntura econémica

m Colombiay Venezuela

= n este capitulo se presenta una breve revision de
== |os principales indicadores econdémicos de Colom-
L—Dia y Venezuela, basandose en las proyecciones
del Fondo Monetario Internacional (FMI). Al mismo
tiempo, se compara el tamafio de estas economias con
otras destacadas de América Latina y el Caribe, con-
siderando variables como el Producto Interno Bruto
(PIB), el PIB per capita y la inflacion. Esta perspectiva
regional proporciona un contexto méas amplio para en-
tender la posicién de Colombia y Venezuela dentro del
entorno econémico latinoamericano.

Crecimiento economico:

Segun las proyecciones del FMI, Colombia continua-
ré consolidandose como una de las economias mas
fuertes de América Latina, con un PIB estimado en
aproximadamente 386 mil millones de ddélares para
2024, incrementandose ligeramente en 2025. En
comparacion, Brasil y México seguiran liderando la
region con PIB’s significativamente superiores, refle-
jando sus mayores tamafios econémicos y mercados
internos.

Por otro lado, Venezuela, tras afios de contraccion
econdmica, presenta un PIB reducido, rondando los

102 mil millones de dolares para 2024, con proyec-
ciones de una leve recuperacion en 2025. Compara-
do con economias medianas de la regién, como Chile
y Perd, y con economias pequefias como Ecuador
y Guatemala, el PIB de Venezuela sigue siendo pe-
quefo al tener en cuenta los multiples recursos que
tiene el pafs, reflejando los problemas estructurales
que enfrenta su economia y los desafios para recupe-
rar la dinamica que logré en sus afios de hegemonia
productiva.

El crecimiento del PIB es un indicador critico que
refleja la capacidad de un pais para expandir su eco-
nomia. Las proyecciones del FMI para 2024 y 2025
sugieren que Colombia mantendréa un crecimiento
moderado, con tasas de 1,1% y 2,5%, respectiva-
mente. Estas cifras sittan al pais en una posicién
desfavorable frente al promedio de crecimiento de la
region, no obstante, se compara favorablemente con
economias como Argentina y Ecuador, que enfrentan
desafios significativos para mantener tasas de creci-
miento positivas.

Ahora bien, Venezuela, que se encuentra en una
situacién de recuperacion tras una larga depresion
econdmica, tiene proyectado un crecimiento del PIB
de 4,0% para 2024 y 3,0% para 2025. Aunque estas
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cifras son un signo positivo, reflejan un crecimiento
desde una base considerablemente baja.

Tras las recientes elecciones, el pasado 28 de julio, el
panorama econémico de Venezuela en 2024 esta mar-
cado por la incertidumbre. Se proyecta un crecimiento
econdémico progresivo, impulsado por un aumento de
la produccion y exportacion de petroleo, una menor
inflacién, una ligera recuperacion del crédito banca-
rio, un aumento del gasto publico y la dolarizacién de
facto de la economia. Este crecimiento podria marcar
un hito, siendo el primer afio desde 2013 en el que
se combine crecimiento econémico con una inflacion
anual inferior al 100%.

Sin embargo, este repunte viene acompafiado de desa-
fios. La estructura econémica actual de Venezuela, mar-
cada por una alta informalidad laboral, desigualdades en
el crecimiento sectorial y regional, un mercado interno li-
mitado y niveles bajos de inversion, presenta retos impor-
tantes para la sostenibilidad del crecimiento. A pesar de
la estabilizacion macroeconémica y la desaceleracion de
la inflacion, alin es necesario fortalecer la capacidad de
generar ingresos reales para la mayoria de la poblacion.
Ademas, la flexibilizacion del crédito y la optimizacion
de las cargas fiscales son éareas clave que, de mejorar,
podrian impulsar la inversion privada y desbloquear el
pleno potencial de expansion econdémica del pais.

El pais sigue avanzando en el desarrollo de su infraes-
tructura, un area clave con gran potencial de mejora.
Aunque la calidad de servicios esenciales como el su-
ministro de electricidad y agua todavia presenta desafios
que impactan la produccion industrial y el bienestar de
los hogares, se observan algunos signos de progreso. A
medida que se fortalecen las iniciativas para mejorar el
sistema eléctrico nacional, se espera que esto contribuya
a un crecimiento industrial mas sostenible en el futuro.

El futuro econdmico de Venezuela dependera en gran
medida de las politicas que el nuevo gobierno imple-
mente en 2025. Si bien la estabilizacion de la moneda
y la reduccion de la inflacion han sido pasos positivos,
el desafio ahora es fomentar un crecimiento sostenido
que beneficie a toda la poblacion, especialmente en un
contexto de recuperacion econémica global que exige
flexibilidad y adaptacion. Aunque 2024 promete ser un
aflo de recuperacién econdmica, las limitaciones es-
tructurales y la incertidumbre politica podrian frenar el
potencial de crecimiento a largo plazo.

PIB per capita:

En América Latina, el PIB per capita varia considera-
blemente entre paises, siendo una medida clave para
evaluar el nivel de desarrollo econémico y el estandar
de vida de la poblacion. Este indicador representa el
valor total de los bienes y servicios producidos en un
pais en un afo, dividido por su poblacién promedio,
reflejando asi la capacidad de generar riqueza en tér-
minos per capita.

Para 2024, el FMI proyecta que el PIB per capita de
Colombia a precios corrientes sera de aproximada-
mente 7,3 mil délares, con un incremento a 7,5 mil
dolares en 2025. Estas cifras sitian a Colombia en una
posicion intermedia dentro de la regién, acercandose
a paises como Perd, pero aun por debajo de diversas
economias de la region que lideran en términos de in-
greso per capita como Uruguay, Panama, Costa Rica,
Chile y México.

En contraste, para Venezuela se estima que en 2024
el PIB per capita sera de unos 3,9 mil délares, con una
ligera mejora a 4 mil délares en 2025. Esto refleja un
nivel de produccion econémica bajo en relacién con la
poblacion, destacando las secuelas de la crisis econoé-
mica que ha afectado el bienestar de la poblacién, al
tiempo que muestra la senda de recuperacion de los
ultimos afios.

Inflacion:

Segln las proyecciones del FMI, Colombia experi-
mentara una desaceleracion de la inflacién, que se
prevé se sitle en torno al 5,3% en 2024 y disminuya
al 3,0% en 2025, ubicando al pais en una posicion
favorable en comparacién con el promedio de la re-
gion.

Venezuela, por su parte, sigue enfrentando importan-
tes desafios en el control de la inflacion. Aunque se
han implementado medidas para mitigar el alza de
precios, el FMI proyecta una inflacion del 160% para
2024, con una leve disminucion al 150% en 2025.
Si bien estas cifras muestran una mejora en compa-
racion con afios anteriores, siguen siendo elevadas
en comparacion con otras economias de la region.
A pesar de ello, algunos analistas nacionales e inter-
nacionales anticipan que Venezuela podria alcanzar
una inflacién de dos digitos en 2024.

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Conclusion:

Al comparar los indicadores econémicos de Colombia y Venezuela con otras economias de América La-
tina y el Caribe, se observa que Colombia, aunque no es lider, se mantiene en una posicién competitiva
en la region. Su estabilidad macroeconémica y crecimiento moderado le permiten compararse favora-
blemente con economias medianas como PerU, Chile y Argentina. Aunque esta por detras de gigantes
como Brasil y México, su desempefio sigue siendo destacado.

Venezuela, en cuanto a su situacion, sigue siendo una de las economias mas rezagadas de la region.
Actualmente, su PIB a precios corrientes se compara con el de pafses como Costa Rica y Guatemala,
situdndola lejos de economias vecinas como las de Pert y Chile. Las marcadas diferencias en indica-
dores clave, como el PIB per cépita y la inflacion, destacan la distancia que Venezuela debe recorrer
para acercarse al promedio regional. Para mejorar su competitividad y el bienestar de su poblacion, el
pais enfrenta la necesidad urgente de implementar reformas estructurales profundas.

Tabla 2.1. Principales paises e indicadores econdmicos de América Latina y el Caribe

Indicador Producto Interno Bruto | Crecimiento del PIB PIB per capita Inflacion

Unidad USD Miles de Millones Var. % anual USD Miles Var. % anual
Pais 2024 2025 2024 2025 2024 2025 2024 2025
Brasil 2.331 2.438 2,2 2,1 11,4 11,8 3,8 3,0
México 2.017 2.128 2,4 1,4 15,2 16,0 3,9 3,0
Argentina 604 559 2,8 5,0 12,8 11,7 149 45
Colombia 386 400 1,1 2,5 7,3 71,5 5,3 3,0
Chile 334 375 2,0 2,5 16,6 18,5 3,0 3,0
Peru 282 295 2,5 2,7 8,3 8,6 2,4 2,0
Rep. Dominicana 127 136 5,4 5,0 11,8 12,5 4.0 4.0
Ecuador 122 124 0,1 0,8 6,6 6,6 1,5 1,5
Guatemala 110 118 3.5 3,7 5,7 6,0 4.0 4.0
Venezuela 102 106 4,0 3,0 3,9 4,0 160 150
Costa Rica 96 102 4,0 3,9 18,0 19,0 2,0 3,0
Panama 87 92 2,5 3,0 19,4 20,1 2,2 2,0
Uruguay 83 86 3,7 2,9 23,1 24,0 5,7 5.5
Bolivia 49 53 1,6 2,2 4.0 4.2 4.8 4.0
Paraguay 46 48 3,8 3,8 6,0 6,2 4.0 4.0

Nota: Producto Interno Bruto (PIB) y PIB per cépita en ddlares a precios corrientes. Crecimiento del PIB a precios constantes.
Fuente: Fondo Monetario Internacional (FMI), Proyecciones de las Perspectivas de la Economia Mundial, abril de 2024.
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Nuestras Redes:
@ Congrupo sas @ Marketcongrupo Marketcongrupo

01 02

Enfocado en dar valor a Presencia en
clientes y consumidores. +21 ciudades

| L

CONGRUPO

GRANDES MARCAS

mas de 30 afios desarrollando
marcas de consumo Masivo
con enfoque de vision global.

I I
03 G4

+ 45.000 clientes Alcance en retail, canales
indirectos, E-commerce,
tiendas especializadas y de
conveniencia e instituciones
gubernamentales.

Visitanos en:
o SO WWW.Ccongrupo.com.co



Intercambio comercial

m  colombo-venezolano

las relaciones comerciales entre Colombia y Vene-

zuela han experimentado un notable fortalecimien-
to. Este avance ha sido posible gracias a una diplomacia
renovada, mayor cooperacion institucional, un aumento
de la confianza empresarial y un marco regulatorio que
ha mejorado las condiciones para el comercio bilateral.
En este capitulo se analiza el intercambio comercial en-
tre ambos paises durante el periodo enero-julio de 2024,
con énfasis en las oportunidades empresariales y las im-
plicaciones para la planificacion estratégica.

Desde el afio 2022, con la reapertura de la frontera,

En los primeros siete meses de 2024, las exportacio-
nes colombianas hacia Venezuela aumentaron un 46%
frente al mismo periodo del afio anterior, alcanzando
los USD 526 millones FOB. A su vez, las importaciones
a Colombia desde Venezuela experimentaron una re-
duccién del 3%, alcanzando los USD 74 millones FOB
(USD 81,9 millones CIF). En conjunto, el intercambio
comercial total ascendi6 a USD 600 millones FOB, lo
que representa un crecimiento del 38% respecto al
mismo periodo de 2023.

Grafico 3.1. Intercambio comercial
entre Colombia y Venezuela
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Grafico 3.2. Intercambio comercial
entre Colombia y Venezuela
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Exportaciones de Colombia a
Venezuela
El anélisis de las exportaciones colombianas hacia

Venezuela durante el periodo enero-julio de 2024 re-
vela lo siguiente:

- Principales sectores de exportacion: La agroindustria,
con una participacion del 24% del total, seguida de la
industria quimica béasica (21%) y la maquinaria y equi-
po (12%), se mantienen como los sectores lideres en
exportaciones. Esta diversificada oferta de bienes no
mineros refuerza la posicion de Venezuela como el sex-
to destino méas importante para estos productos, conso-
lidandose como un mercado clave para la exportacion
de productos colombianos con valor agregado.

- Grupos de productos exportados: Los grupos de pro-
ductos mas representativos, segin su partida arancela-
ria, incluyen confiterfa, bombas para liquidos, productos
lacteos, aceites lubricantes y abonos. Ademas de los
mencionados en la tabla 3.3., destacan grupos de pro-
ductos que, en comparaciéon con el mismo periodo de
2023, han registrado un aumento significativo en sus
exportaciones a Venezuela, como pinturas y barnices,
preparaciones capilares, polimeros de etileno, huevos
de ave e instrumentos para medida.

- Aduanas de salida y modalidades de transporte: Mai-
cao (54%) sigue siendo la principal aduana de salida,
seguida por Cucuta (29%), Cartagena (12%) y Bogo-
ta (4%). El terrestre continua como el principal modo
de transporte de carga con una participacion del 83%
de las exportaciones, lo que subraya la importancia de
mantener y mejorar la infraestructura vial en las rutas
comerciales clave. Le siguen el modo maritimo (13%)
y aéreo (3%).

Tabla 3.1. Exportaciones de Colombia a Venezuela por sectores - USD Millones FOB

Enero-julio
Var. %

Agroindustrial 196 103 128 25%
Quimica basica 151 93 111 18%
Maquinaria y equipo 60 22 65 *

Jabones, cosméticos, otros 59 29 47 63%
Agropecuario 26 16 34 *

Metallrgica 39 22 34 56%
Minero - energético 33 18 27 49%
Productos de plastico 36 18 22 21%
Papel 30 16 22 35%
Demas Industria Liviana 17 9 13 42%
Demas sectores 8 3 10 *

Confecciones 11 6 9 53%
Textiles 6 4 4 2%
Total 673 359 526 46%

*Variacion % anual superior al 100%

Fuente: Ministerio de Comercio, Industria y Turismo (MinCIT) con informacién de la Direccion de

Impuestos y Aduanas Nacionales (DIAN) y DANE

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Tabla 3.2. Importaciones a Colombia de Venezuela por sectores
USD Millones CIF

Enero-julio
Sector 2023 2024

Metalurgica

Quimica basica -61%
Maquinaria y equipo 15 8 11 37%
Minero - energético 12 8 8 -1%
Papel 11 6 4 -33%
Agropecuario 5 2 3 17%
Textiles 5 3 2 -15%
Agroindustrial 4 2 2 7%

Demés Industria Liviana 2 1 0,8 -43%
Productos de plastico 1,4 0,6 0,7 34%
Jabones, cosméticos, otros 0,4 0,4 0,1 -68%
Confecciones 0,1 0,1 0,1 73%
Demads sectores 0,1 0,04 0,06 45%
Total 131 86 82 -4%

*Variacion % anual superior al 100%
Fuente: MinCIT con informacién de DIAN y DANE

Tabla 3.3. Exportaciones de Colombia a Venezuela por partida arancelaria

USD Millones FOB

. . . S Var. %
Partida arancelaria a 4 digitos y descripcion

Articulos de confiteria sin cacao (...) 27%

8413 | Bombas y elevadores para liquidos, incluso con medidor (...) *

0402 | Leche y nata, concentradas o con azucar (...) *
2710 | Aceites de petroleo o de mineral (...) lubricantes 36%
3105 | Abonos minerales o quim., con dos o tres elementos fert. (...) -28%
3402 | Agentes de superficie organicos; preparaciones para lavar (...) 34%
1905 | Productos de panaderia, pasteleria o galleteria (...) -5%
3902 | Polimeros de propileno o de otras olefinas (...) 37%

7304 | Tubos y perfiles huecos, (...) de hierro o acero. *
3004 | Medicamentos (...) 22%
3808 | Insecticidas,(...) fungicidas, herbicidas, inhibidores (...) 18%
1511 | Aceite de palmay sus fracciones (...) 25%
2309 | Preparaciones (...) para la alimentacion de los animales. 6%
1507 | Aceite de soja (soya) y sus fracciones (...) 38%
8507 | Acumuladores eléctricos (...) 26%
Subtotal 295 162 237 46%
Total 673 359 526 46%

*Variacion % anual superior al 100%
Fuente: MinCIT con informacién de DIAN y DANE
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Tabla 3.4. Importaciones a Colombia desde Venezuela por partida arancelaria

USD Millones CIF

Enero-julio

Partida arancelaria a 4 digitos y descripcion 2023 2023 2024 I‘-:’r?:-jzol

7207 | Productos intermedios de hierro o acero sin alear. 10 0,02 18 *
3102 | Abonos minerales o quimicos nitrogenados. 40 36 11 -69%
8507 | Acumuladores eléctricos (...) 12 6 10 64%
7801 | Plomo en bruto. 3 2 6 *
2905 | Alcoholes aciclicos y sus derivados halogenados (...) 9 7 5 -24%
4803 | Papel del tipo utilizado para papel higiénico, toallitas (...) 11 6 4 -33%
2701 | Hullas; briquetas, ovoides y combustibles sélidos similares (...) 7 6 4 -39%
2523 | Cementos hidraulicos (...), incluso coloreados. 4 2 4 *
7213 | Alambron de hierro o acero sin alear. 0,4 0,4 3 *
5209 | Tejidos de algodon (...) 4 2 2 0%
7214 | Barras de hierro o acero sin alear (...) - - 2 *
0306 | Crustaceos, pelados, vivos, frescos, refrig., congelados, (...) 0,8 0,4 0,9 *
1513 | Aceites de coco, de almendra de palma o de babasu (...) 3 1,5 1,0 -37%
0801 | Cocos, nueces del Brasil y nueces de marafién (...) 2 0,8 0,9 6%
8544 | Hilos, cables y demas conductores aislados para electricidad (...) 0,9 0,7 0,7 11%
Subtotal 105 70 73 3%
Total 131 86 82 -4%

*Variacion % anual superior al 100%
Fuente: MinCIT con informacién de DIAN y DANE

Grafico 3.3. Intercambio comercial entre Colombia
y Venezuela por aduana de salida y lugar de ingreso

% de participacion / total

Grafico 3.4. Intercambio comercial entre
Colombia y Venezuela por modo de transporte
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Importaciones a Colombia desde
Venezuela

El andlisis de las importaciones desde Venezuela du-
rante los primeros siete meses del 2024 muestra los
siguientes aspectos:

- Principales sectores de importacién: La industria
metallrgica ha ganado protagonismo en las impor-
taciones desde Venezuela, alcanzando una participa-
cion del 39% del total, impulsada por la disminucién
de las compras externas de productos de la industria
qguimica, como los abonos, que en este afio se ha ubi-
cado en segunda posicién con una participacion del
21%. Le siguen los sectores de maquinaria y equipo
(14%) y minero-energético (10%).

- Grupos de productos importados: Productos inter-
medios de hierro o acero sin alear, abonos (urea),
acumuladores eléctricos, plomo y alcoholes acicli-
cos, destacan entre los grupos de productos mas

importados. Asimismo, se resalta un aumento de las
compras externas de productos venezolanos de: Ce-
mentos hidraulicos, alambrén de hierro o acero sin
alear, barras de hierro o acero sin alear y productos
de mar.

- Lugares de ingreso y modalidades de transporte: Ba-
rranquilla lidera los puntos de ingreso de las impor-
taciones venezolanas con una participacion del 49%,
seguida por Cucuta (33%), Maicao (9%) y Cartagena
(4%). En comparacion con las cifras de 2023, se ob-
serva una disminucion en la participacién de Maicao
como ruta de transito para las mercancias importadas,
mientras que Barranquilla y Cucuta han aumentado
su participacion. Esto sugiere un cambio en las rutas
comerciales y logisticas, posiblemente impulsado por
nuevas preferencias y una mayor eficiencia en las ru-
tas de transporte, alineadas con la ubicacién estraté-
gica de los empresarios. Paralelamente, el transporte
maritimo se utiliza en el 58% del total de las importa-
ciones, mientras que el terrestre representa el 44%.

Tabla 3.5. Flujo comercial por pasos terrestres fronterizos entre Colombia y Venezuela

Cilicuta

. . USD FOB Miles de Nro. UsD FOB Miles de Nro.
Flujo comercial Millones | toneladas | Vehiculos Millones | toneladas | Vehiculos
Exportaciones a Venezuela 276 220 9.130 430 256 8.796
Importaciones desde Vzla. 34 82 2.609 22 40 1.133
Total 310 302 11.739 452 296 9.929

Flujo comercial Ll

Miles de

2024*
Nro. USD FOB

Miles de Nro.

Millones | toneladas | Vehiculos Millones | toneladas | Vehiculos
Exportaciones a Venezuela 249 163 7.731 353 246 6.675
Importaciones desde Vzla. 29 63 2.189 7 16 478
Total 278 226 9.920 360 262 7.153

* Cifras correspondientes al periodo enero — agosto
Nota: Incluye modalidad de reexpedicion
Fuente: MiClITio Cicuta con informacidn de DIAN

El flujo comercial por los pasos fronterizos terrestres,
incluyendo las reexpediciones, refleja la preponderan-
cia de las exportaciones de Colombia hacia Venezuela,
una tendencia similar al comportamiento del intercam-
bio global entre ambos paises. En lo que va de 2024,
los puentes internacionales de Norte de Santander, en
Clcuta, registraron exportaciones por USD 249 millo-
nes con 163 mil toneladas movilizadas, mientras que
las importaciones alcanzaron solo USD 29 millones con
63 mil toneladas. Por su parte, en Paraguachdn, las ex-
portaciones llegaron a USD 353 millones y 246 mil to-
neladas, frente a unas importaciones significativamente
menores de USD 7 millones y 16 mil toneladas.

De acuerdo con las cifras, se proyecta un aumento
del comercio en 2024, en comparaciéon con el afio
anterior. Este crecimiento esperado se basa en la
temporada de alto flujo de carga que se avecina y la
agilizacion de tramites operativos para el transito de

carga internacional. Ademas, las conversaciones y acti-
vidades recientes entre los sectores privados de ambos
paises, asi como la colaboracién con actores instituciona-
les, podrian materializar acuerdos que impulsen las expor-
taciones de Venezuela hacia Colombia, promoviendo un
intercambio mas equilibrado.

Es importante destacar que, tanto en 2023 como en lo co-
rrido de 2024, Paraguachon ha registrado un mayor valor
en exportaciones. Sin embargo, Clcuta ha movilizado un
mayor numero de vehiculos, 1o que sugiere una actividad
logistica mas intensa. Esta diferencia se atribuye a la am-
plia infraestructura y la presencia de un mayor nuimero
de almacenadoras y agentes de aduana en la frontera de
Cucuta, lo que representa un reto para Paraguachén, que
busca continuar dinamizando su flujo comercial y con-
tribuir al crecimiento del intercambio bilateral en ambas
direcciones.

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Conclusion:

El comercio entre Colombia y Venezuela continda consolidandose como un pilar de creci-
miento mutuo, impulsado por una confianza renovada entre los empresarios y avances signi-

ficativos en la infraestructura logistica y normativa. Para las empresas, este entorno representa
oportunidades atractivas y también desafios que demandan una planificaciéon estratégica innovadora. El
éxito a largo plazo dependera de la capacidad de adaptarse a las condiciones cambiantes del mercado,
optimizar las cadenas de suministro y forjar relaciones comerciales sélidas y sostenibles.

El fortalecimiento comercial refleja una creciente diversificacion de bienes no mineros exportados, des-
tacando a Venezuela como un mercado estratégico para los productos colombianos con valor agregado.
Aunqgue las importaciones desde Venezuela han mostrado una leve disminucién, el comercio total ha ex-
perimentado un aumento del 30%, con proyecciones de superar los USD 1.000 millones FOB al cierre del
afno. Este crecimiento en el comercio bilateral resalta una mayor demanda de materias primas y productos
manufacturados estratégicos, lo que abre una ventana de oportunidad para que las empresas locales di-
versifiguen sus fuentes de abastecimiento y reduzcan su dependencia de otros mercados internacionales.

Para las empresas que busquen aprovechar esta coyuntura, sera clave adaptar sus estrategias, mejorar la
eficiencia operativa y explorar nuevas alianzas que fortalezcan su posicionamiento en ambos mercados.

Oportunidades para la planificacion estratégica empresarial

El aumento en las exportaciones y la esperada
recuperacion de las importaciones entre Colom-
bia y Venezuela generan un panorama alenta-
dor para los empresarios. Este crecimiento,
destacando sectores clave como agroindustria,
industria basica y maquinaria, resalta una reac-
tivacion del comercio bilateral y ofrece oportuni-
dades para reforzar la planificacion estratégica y
aprovechar las tendencias emergentes.

1. Diversificacion de productos y mercados: Los
empresarios deben enfocarse en la diversifica-
cion de su oferta de productos, adaptandose a
las necesidades cambiantes del mercado ve-
nezolano y aprovechando las oportunidades en
sectores clave como la industria quimica y la
manufactura.

2. Optimizacioén de logistica y cadenas de sumi-
nistro: Dada la relevancia de la via terrestre para
las exportaciones y el creciente uso de rutas
maritimas para las importaciones, las empresas
colombianas y venezolanas deben invertir en la
optimizacion de sus procesos logisticos. Esto in-
cluye no solo la infraestructura fisica, sino tam-
bién la adopcién de tecnologias que mejoren la
trazabilidad y la eficiencia operativa.

3. Alianzas regionales y transfronterizas: La
identificacién de centros de produccion en am-
bos paises puede permitir la creacion de siner-
gias y alianzas estratégicas, reduciendo costos y

tiempos de entrega. Estas alianzas pueden ser clave
para mantener la competitividad en sectores donde los
margenes de ganancia son reducidos.

4. Aprovechamiento de nuevas normativas bilatera-
les: La reciente modificacion del acuerdo comercial,
la implementacion del nuevo acuerdo de transporte y
la firma del acuerdo de inversion entre Colombia y Ve-
nezuela brindan oportunidades para acceder al merca-
do binacional con preferencias arancelarias y reducir
barreras, simplificar procedimientos de transporte e
impulsar las inversiones transfronterizas, creando un
entorno de seguridad juridica favorable para el comer-
cioy la inversion.

Para aprovechar estas oportunidades, los empresarios
pueden contar con el apoyo de la Camara Colombo Ve-
nezolana. Ofrecemos identificacién de oportunidades,
acompafiamiento personalizado e informacion clave
para decisiones estratégicas. Como referente en la
integracion econémica binacional, representamos los
intereses de nuestros afiliados y facilitamos proyectos
impactantes mediante la coordinacion de actores inter-
nacionales y locales, creando un entorno propicio para
el éxito comercial entre Colombia y Venezuela.

Invitamos a todos los empresarios a unirse a nuestra
Céamara. A formar parte de nuestra red, acceder a re-
cursos valiosos, establecer conexiones estratégicas y
fortalecer su posicién en comercio, inversion y turismo
entre Colombia y Venezuela.

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Conexiones aéreas bilaterales:

m  Colombia-Venezuela

En este apartado se presenta un analisis de las estadisticas de transporte aéreo y las actividades aerondauticas de
la Aerocivil de Colombia desde septiembre de 2022 hasta julio de 2024. El desglose de la informacion por tipo de
vuelo, aerolineas prestadoras de servicios y ciudades de destino permite identificar tendencias clave que reflejan la
reactivacion del transporte aéreo en la region y sus implicaciones estratégicas para las empresas del sector.

Crecimiento del trafico aéreo:

bia y Venezuela ha experimentado un crecimiento

significativo, impulsado por la recuperacion de la
comunicacion gubernamental e institucional, lo que fa-
cilité la aprobacién de permisos desde la Aerocivil en
Colombia y el Instituto Nacional de Aeronautica Civil en
Venezuela. Este proceso fue paralelo al fortalecimiento
de las relaciones bilaterales en multiples areas, inclu-
yendo el comercio y el turismo.

Entre 2022y 2024, el transporte aéreo entre Colom-

e Desde Colombia hacia Venezuela:

2022: En este afio, se registraron apenas 303 pasaje-
ros, distribuidos entre vuelos chéarter (196) y aerotaxi
(107), sin operaciones regulares, debido a la falta de
rutas comerciales activas.

2023: Gracias a la coordinacion técnica y administrativa
entre las entidades de ambos paises y el cumplimiento
de requisitos por parte de los operadores aéreos, aero-
lineas como Wingo, Laser Airlines, Satena, Latam, entre
otros, lograron movilizar 53.604 pasajeros. De estos, el
81% viaj6 en vuelos regulares, mientras que el 19% lo
hizo en vuelos charter, reflejando la reactivacion de las
rutas comerciales entre ambos paises.

2024: Hasta julio, el numero de pasajeros aumento
a 86.635, impulsado por la incorporacion de nuevas
aerolineas como Avianca y Avior Airlines, asi como el
incremento de frecuencias semanales (mas de 17),
nuevas rutas, y vuelos diarios entre capitales como
Bogota y Caracas. Este crecimiento responde al com-
promiso mutuo de facilitar el transito de pasajeros,
fortalecer el turismo y los negocios, y beneficiar a las
poblaciones de ambas naciones.
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CONEXIONES AEREAS BILATERALES: COLOMBIA-VENEZUELA

Tabla 4.1. Nimero de pasajeros movilizados de Colombia hacia Venezuela

Ao / Tipo vuelo Charter Regular Aerotaxi
2022 196 0 107 303
2023 10.109 43.340 155 53.604
2024* 26.133 57.754 2.748 86.635
Total 36.438 101.094 3.010 140.542

* Cifras correspondientes al periodo enero - julio
Fuente: Aerondutica Civil de Colombia

¢ Desde Venezuela hacia Colombia:

2022: Solo 264 pasajeros fueron movilizados entre Ve-
nezuela y Colombia, reflejando la suspension casi total
de las operaciones regulares y la falta de coordinacion
para vuelos comerciales.

2023: Con la reactivacion de las relaciones bilaterales y
la aprobacién de vuelos comerciales, el trafico aumenté
a 52.702 pasajeros, lo que representa un salto signifi-
cativo en comparacion con el afio anterior. Este aumen-
to fue similar al observado en las rutas desde Colombia
hacia Venezuela, donde las aerolineas aprovecharon

la creciente demanda para ofrecer mas frecuencias
y destinos.

2024: A julio de 2024, el niumero de pasajeros trans-
portados ya alcanza los 82.855, consolidando un creci-
miento sostenido. Este aumento en el flujo de pasajeros
se debe, en gran parte, a la diversificacion de rutas y
la entrada de nuevas aerolineas que operan vuelos di-
rectos y frecuentes entre las principales ciudades de
ambos paises. Caracas y Valencia son los principales
puntos de origen, con Bogota y Medellin como los des-
tinos favoritos de los pasajeros venezolanos.

Tabla 4.2. Namero de pasajeros movilizados de Venezuela hacia Colombia

Ao / Tipo vuelo Charter Regular Aerotaxi
2022 157 0 107 264
2023 9.487 43.094 121 52.702
2024* 23.830 56.249 2.776 82.855
Total 33.474 99.343 3.004 135.821

* Cifras correspondientes al periodo enero - julio
Fuente: Aeronéutica Civil de Colombia

Desde septiembre de 2022 hasta julio de 2024, el trafico aé-
reo entre Colombia y Venezuela ha acumulado un total de
276.363 pasajeros, evidenciando una demanda sélida y cre-
ciente por parte de los agentes econémicos de ambos pai-
ses. De este total, el 73% viaja en vuelos regulares, mientras
que el 25% utiliza vuelos charter y el 2% opta por aerotaxis.
Estos datos exponen la importancia perentoria de los vuelos
regulares en la nueva fase de relaciones bilaterales.

Ademas, es relevante sefalar que el alto porcentaje de
pasajeros en vuelos charter responde a cuestiones nor-
mativas y de permisos entre los operadores y las auto-
ridades aeronauticas de ambos paises. Se espera que,
con la formalizacion de los procesos correspondientes,
se incrementara la disponibilidad de vuelos regulares
en el corto plazo, consolidando alin mas la conectividad
entre Colombia y Venezuela.

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Aerolineas en I1a ruta colombo-
venezolana

Las aerolineas que operan entre Colombia y Venezuela
presentan una alta concentracién en dos principales
operadores:

- Copa Airlines y Wingo lideran el trafico en ambos sen-
tidos, transportando entre ellas mas de la mitad de los
pasajeros totales. Cada una moviliza mas de 40.000
pasajeros entre Colombia y Venezuela, lo que sugiere
una estrategia consolidada en rutas clave y una fuerte
demanda de sus servicios.

Es importante indicar que la base de informacion de
la Aerocivil no distingue puntos intermedios entre ru-
tas aéreas, por lo anterior, aunque la aerolinea Copa
maneje vuelos con una escala entre Colombia y Vene-
zuela, se contabilizan como trayectos completos en la
base de datos. Esta limitacion en el desglose de datos

puede influir en la interpretacion del trafico aéreo entre
los dos paises, marcando la necesidad de considerar
los detalles operativos adicionales al analizar las esta-
disticas de vuelos.

- Laser Airlines y Avianca siguen como actores impor-
tantes, transportando entre 14.000 y 20.000 pasajeros
en ambos sentidos. Laser se consolida como un juga-
dor clave en las rutas hacia Venezuela, mientras que
Avianca tiene una posicién mas fuerte en el mercado
colombiano.

- Avior Airlines, Satena y Latam Airlines tienen menor
participacion en el mercado, aunque no deben ser
subestimadas. Latam puede buscar optimizar su parti-
cipacion de mercado a través de ajustes en su oferta,
mientras que Satena puede aprovechar su enfoque en
rutas menos competitivas para consolidar su presencia
en nichos especificos. Por su parte, Avior Airlines po-
dria desarrollar estrategias innovadoras y alianzas es-
tratégicas para atraer a nuevos segmentos de clientes.

Grafico 4.1. Nimero de pasajeros movilizados
entre Colombia y Venezuela por aerolinea (2022 a 2024*)

AvianCa | 16 238
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B Origen: Venezuela - Destino: Colombia
B Origen: Colombia - Destino: Venezuela

* Nimero de pasajeros movilizados entre septiembre de 2022 y julio de 2024
Fuente: Aeronéutica Civil de Colombia
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Conectividad entre ciudades:

- Caracas es el principal destino desde Colombia,
movilizando 120.832 pasajeros, mientras que Bogota
es el principal destino desde Venezuela, con 102.493
pasajeros. Estas ciudades actian como hubs prima-
rios, facilitando la conexién con multiples rutas in-
ternacionales. Ademas, la conexion entre capitales
impulsa la integraciéon comercial y la inversién entre
ambos paises, y sirve como una plataforma para em-
presarios en busca de expandir sus negocios. Con-
solidando a estas rutas como corredores estratégicos
para el desarrollo econémico y la cooperacion entre
las dos naciones.

- Valencia y Rionegro se posicionan como los siguien-
tes destinos méas importantes, con voliumenes de trafi-
co significativos. Rionegro, al conectar con Medellin,
ofrece una puerta de entrada importante para pasa-
jeros desde Venezuela. Valencia, por su parte, es fun-
damental debido a su papel como capital industrial de
Venezuela y su relevancia econémica y turistica.

- Maracaibo, Anzoategui, y Carabobo completan las ciu-
dades clave en Venezuela, mientras que Barranquilla,
Cartagena, y Cali hacen lo propio en Colombia. Estos
destinos secundarios estan experimentando un creci-
miento estable, representando una oportunidad para que
las aerolineas exploren rutas mas diversificadas o vuelos
charter que capitalicen estos mercados emergentes.

Grafico 4.3. Nimero de pasajeros movilizados
entre Colombia y Venezuela por ciudad de destino (2022 a 2024*)

Origen: Colombia

Origen: Venezuela

Ciudad Destino: Venezuela Destino: Colombia Ciudad
destino destino
No. de pasajeros
Caracas 120.832 102.493 Bogota
Valencia 7.953 18.188 Rionegro
Maracaibo 4.792 4.026 Barranquilla
Anzoategui 2.301 4.010 Cartagena

Carabobo 2.687 3.492 Cali
Barquisimeto 1.240 1.402 Maicao
Porlamar 729 1.109 Pereira
Las demas 8 1.101 Las demas
Total 140.542 135.821 Total

* Nimero de pasajeros movilizados entre septiembre de 2022 y julio de 2024

Fuente: Aerondutica Civil de Colombia

El anélisis de las actividades aeronauticas entre Colom-
bia y Venezuela revela una exitosa reactivacion del trafico
aéreo, con una fuerte tendencia de crecimiento que esta
siendo liderada por vuelos regulares. Las aerolineas han
jugado un papel concluyente en esta reactivacion, con

oportunidades claras de expansion tanto en rutas como
en tipos de servicio. Este auge en las conexiones aéreas
tiene importantes implicaciones para los sectores de tu-
rismo, comercio y transporte, y seguira siendo un motor
clave de la integracion econémica entre ambos paises.

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Vuelos comerciales desde la frontera
colombo-venezolana

La frontera entre Colombia y Venezuela ha visto un desarrollo significativo en sus conexiones

aéreas, fortaleciendo las relaciones econémicas y el flujo de personas y mercancias. En el
Estado Tachira, los aeropuertos General Cipriano Castro en San Antonio y el Internacional de Santo Do-
mingo son clave en esta conectividad.

Rutaca ha expandido sus operaciones con vuelos desde San Antonio a Caracas, Porlamar, Valencia, y
proximamente a Barquisimeto. Conviasa y Estelar también ofrecen vuelos desde San Antonio a Caracas.
Mientras que la aerolinea colombiana Satena inauguré una nueva ruta entre Clucuta y Maracaibo.

El Aeropuerto de Santo Domingo facilita vuelos hacia Caracas, operados por Rutaca, Conviasa y Estelar
en distintos dias y horarios. La presencia de estas aerolineas y nuevas rutas demuestra la importancia de
estos aeropuertos para la integracion econdémica y social entre ambos paises, ampliando las oportunida-
des de desarrollo fronterizo.

Descubra las conexiones aéreas y las
frecuencias de vuelos en nuestra “Guia
de Viaje Colombia-Venezuela”. jEscanee
el cédigo QR para mas detalles!

GUIA
DE VIAJE

COLOMBIA
VENEZUELA

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA






Dos anos del restablecimiento de

m relaciones

esde el restablecimiento de relaciones diplomati-

cas entre Colombia y Venezuela el 12 de agosto

de 2022, ambos paises han avanzado significa-
tivamente en su integracion regional. Este proceso ha
implicado una renovada cooperacién en comercio,
inversion y colaboracion en diversas areas, marcando
un compromiso mutuo hacia el fortalecimiento de sus
lazos historicos y econdmicos.

Tras un periodo de desarticulacion institucional debido a
la ruptura en 2019 y el cierre fronterizo, el regreso a la
cooperacion ha sido notable. Se han logrado importantes
hitos, como la designacion de embajadores, la reactiva-
cion de consulados y la firma de acuerdos bilaterales.
Este capitulo explora los avances del segundo afio del
restablecimiento, destacando eventos clave que han
consolidado la relacién entre ambos paises. Para una
revision completa, consulte la edicion 36 de esta revista.

En septiembre de 2023, Colombia y Venezuela dieron
un paso clave hacia la normalizacion de sus relaciones
diplomaticas con la reapertura de los consulados gene-
rales de Colombia en Caracas, Maracaibo y San Cristo6-
bal. Simultaneamente, el embajador de Venezuela en
Colombia, Carlos Martinez, anunci6 la apertura de los
consulados en Bogota, Medellin, Riohacha, Cartagena
y Barranquilla.

« Acuerdos regionales
transfronterizos.

* Restablecimiento
relaciones diplomaticas.

* Apertura de frontera
Norte de Santander.

« Inauguracion Puente
Atanasio Girardot.

 Suscripcion acuerdos en
transporte, comercio e
inversion.

Apertura consulados.
Creacion Comision de
Vecindad.
Profundizacidn Acuerdo
de Alcance Parcial.

« Sancion Ley 2301 - Marco
normativo en transporte.

* Fortalecimiento
relaciones consulares.

« Eventos hinacionales.

« Encuentros institucionales
y gubernamentales.

« Apertura Puente La unidn.

* Eventos hinacionales.

« Autorizacion corredor
fronterizo Arauca-Venezuela.

« Sancion Ley 2370 - Acuerdo
de Inversion.

* Aprobacion Corte Const.
Acuerdo de Transporte.

* Eventos binacionales.
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En el mismo mes, para celebrar la reactivacion de las
relaciones comerciales, se organizd la Macrorrueda Bi-
nacional Venezuela-Colombia 2023, un evento respal-
dado por el Banco de Desarrollo de América Latina y
el Caribe (CAF), Bancoex y ProColombia, que impulsa
nuevas oportunidades de negocio entre empresarios de
ambas naciones.

Septiembre de 2023. Macrorrueda Binacional Venezuela-Colombia.
Fuente: ProColombia

En octubre de 2023, el acuerdo de proteccion de
inversiones entre Colombia y Venezuela avanzé en
su segundo debate en el Congreso colombiano. Este
acuerdo tiene como objetivo crear un marco juridico
que fomente las inversiones transfronterizas y pro-
mueva el desarrollo sostenible y la creacién de em-
pleo. Finalmente, fue aprobado por el Congreso de
Colombia en mayo de 2024 y sancionado como Ley
(N° 2370) en julio de 2024. Pasando a revision de
la Corte Constitucional para su posterior implemen-
tacion.

Durante este mes también se llevd a cabo una reu-
nion entre autoridades comerciales y aduaneras de
ambos pafses (DIAN y SENIAT) para ampliar los ho-
rarios de paso de carga por la frontera de Norte de
Santander — Tachira.

En noviembre de 2023, se realizd la | Reunién Bi-
nacional sobre Cooperacion Técnica entre Colombia
y Venezuela, liderado por las Cancillerias de ambos
paises, donde las autoridades discutieron el manejo
integral de las fronteras terrestres. El 18 de noviem-
bre, los presidentes Gustavo Petro y Nicolds Maduro
se reunieron en Caracas para abordar temas como
los avances en materia comercial, inversiones con-
juntas, proyectos energéticos, entre otros, reforzando
asi el dialogo bilateral.

En diciembre de 2023, se alcanz6 otro hito significativo
con la realizacion del evento “Actualidad y Perspectivas
2024 de la Integracion Colombo-Venezolana”, organiza-
do por la Camara Colombo Venezolana, en colaboracion
con la Camara de Comercio de Bogota y la Secretaria
de Desarrollo Econdmico de Bogota. Este evento inclu-
y6 una agenda académica con la participacion de 187
empresarios, asi como una rueda de negocios que con-
t6 con la presencia de 172 empresas de Bogota y 38
compradores venezolanos, generando intenciones de
negocio por un total de USD 6,5 millones.

Diciembre de 2023, evento académico y rueda de negocios.
“Actualidad y Perspectivas 2024 de la Integracion Colombo-Venezolana”.
Fuente: Cadmara de Comercio de Bogota

En febrero de 2024, tras una pausa de siete afios, Avianca
reanudd sus vuelos entre Bogota y Caracas con cuatro fre-
cuencias semanales, fortaleciendo la conectividad entre
ambos paises. Ese mismo mes, la Cancilleria colombiana
participd en la Primera Sesion de la Comision Accidental
de Seguimiento al Restablecimiento de Relaciones, mien-
tras que el Instituto Nacional de Capacitacion y Educacion
Socialista (Inces) de Venezuela y el Servicio Nacional de
Aprendizaje (Sena) de Colombia firmaron un Memorando
de Entendimiento para promover la cooperacion en for-
macion técnica. Ademas, los gobernadores de Norte de
Santander y Tachira acordaron una agenda conjunta para
impulsar la cooperacion regional.

En marzo de 2024, la Cdmara celebrd su XLV Asamblea
Anual, culminando con un seminario de clausura que
contd con la participacion de aliados estratégicos como
el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo, Atenas
Consultores Venezuela, la Confederacion Venezolana de
Industriales (CONINDUSTRIA), la Camara de Integracion
Econémica Venezolano Colombiana (CAVECOL), ademas
de mas de 50 destacados empresarios de ambos paises.

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Marzo de 2024, XLV Asamblea Anual de la Camara Colombo Venezolana.

Enabril de 2024, tuvo lugar la Primera Reunién del Me-
canismo de Seguimiento de la Comisién de Vecindad e
Integracion, encabezada por los ministros de Relacio-
nes Exteriores de Colombia y Venezuela. Durante ese
mismo mes, el presidente Gustavo Petro, acompafado
por varios de sus ministros, realizé una visita oficial a
Venezuela, en la cual se destaco el crecimiento del
comercio bilateral y se avanz6 en una agenda conjunta
enfocada en promover la complementacion industrial
productiva, el impulso al turismo y el fomento de la
inversion entre ambos paises.

Abril de 2024, visita oficial en Venezuela del Presidente de Colombia
Gustavo Petro junto a su equipo ministerial.
Fuente: Ministerio del Poder Popular para Relaciones Exteriores

En este mes, la Camara de Comercio de Bogota y
la Superintendencia de Sociedades, con el respaldo
de ProColombia y otros aliados, organizaron el even-
to “Herramientas y perspectivas para hacer negocios

entre Colombia y Venezuela”, un encuentro empre-
sarial, enfocado en fomentar la colaboracion estraté-
gica entre empresarios colombianos y venezolanos.
Durante dos jornadas, se brindé informacién actuali-
zada sobre las relaciones comerciales bilaterales y se
promovieron espacios de networking para fortalecer
el comercio regional. Al final, se realiz6 una rueda de
negocios que cont6 con la participacion de 38 com-
pradores e importadores venezolanos y mas de 240
empresas de Bogota Region.

Abril de 2024, encuentro empresarial “Herramientas y perspectivas para
hacer negocios entre Colombia y Venezuela”.
Fuente: Camara de Comercio de Bogota

Mayo de 2024 trajo la apertura del Puente Internacio-
nal La Unién, que conecta los municipios de Puerto
Santander, en Colombia, y Garcia de Hevia, en Vene-
zuela. Este puente permite el paso de personas, ve-
hiculos particulares y carga, facilitando el comercio
entre ambos paises. A finales de este mes, el Congre-
so colombiano aprob6 en su cuarto y ultimo debate
el acuerdo de proteccion de inversiones, que busca
garantizar un trato igualitario para los inversionistas de
ambas naciones.

En junio de 2024, el ministro de Relaciones Exteriores
de Colombia, Luis Gilberto Murillo, visité la Guajira,
resaltando la importancia de la cooperacion guberna-
mental e internacional para enfrentar los desafios de
esta zona fronteriza.

En julio de 2024, la Corte Constitucional de Colombia
declaré constitucional el Acuerdo entre Colombia y Ve-
nezuela sobre el Transporte Internacional de Carga y
Pasajeros por Carretera, que se implementara en un
plazo de seis meses. Este mes también se conmemoroé
el tercer aniversario de la Oficina Regional de Oriente,

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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donde se revisaron los avances en las relaciones co-
merciales y fronterizas entre los dos pafses.

Julio de 2024, conmemoracion del tercer aniversario de la Oficina.
Regional de Oriente, Camara Colombo Venezolana.

Agosto de 2024 fue el mes en el que la Camara Colom-
bo Venezolana, en colaboracion con la Universidad
EAFIT, organiz6 un curso de alta gerencia enfocado
en la reactivacion del mercado venezolano. El curso,
dirigido a empresarios interesados en explorar opor-
tunidades en Venezuela, cubrié andlisis de mercado,
estrategias de acceso y operaciones de exportacion,
con el apoyo de diversos aliados.

Finalmente, en septiembre de 2024, se llevé a cabo el
2do Encuentro Binacional de Turismo Venezuela-Co-
lombia en Caracas, un evento que busca fortalecer las
relaciones comerciales y crear nuevas oportunidades
de colaboracién en el sector turistico entre ambas na-
ciones.

Septiembre de 2024, Il Encuentro Binacional de Turismo Venezuela-
Colombia en Caracas.
Fuente: Camara de Comercio de Arauca

El segundo afio del restablecimiento de las relaciones
entre Colombia y Venezuela ha sido testigo de un no-
table avance en la integracion y cooperacion bilateral.
Este proceso ha sido impulsado no solo por las accio-
nes gubernamentales y diplomaticas, sino también por
el papel crucial de los empresarios de ambos paises.
La reactivacién de consulados, la firma de acuerdos
clave y el fortalecimiento de la conectividad y el co-
mercio han sido posibles gracias al compromiso y la
iniciativa del sector empresarial. Eventos empresaria-
les y el reinicio de vuelos entre Bogotéa y Caracas han
facilitado nuevas oportunidades de negocio y fomenta-
do un ambiente favorable para el comercio y la inver-
sién. El dinamismo y la colaboracion de la comunidad
empresarial han sido fundamentales para construir
una relacion mas soélida y mutuamente beneficiosa,
ofreciendo una base soélida para continuar con una
cooperacion fructifera en los afios venideros.

CAMARA COLOMBO VENEZOLANA
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Destacados

a la Camara Colombo Venezolana, fortaleciendo asi nuestra comunidad empresarial binacional. Ademas, com-

partimos informacion sobre los proximos eventos de gran relevancia, como la Asamblea 80 de la Federacion de
Camaras y Asociaciones de Comercio y Produccién de Venezuela (FEDECAMARAS) y el Ill Encuentro Binacional de
Frontera. También destacamos un hito importante: la declaraciéon de constitucionalidad por parte de la Corte Consti-
tucional del Acuerdo de Transporte Internacional entre Colombia y Venezuela, un paso significativo para el desarrollo
del comercio y la integracion entre ambos paises.

En este capitulo final, nos complace dar la bienvenida a los nuevos afiliados que se han sumado recientemente

Nuevos afiliados

Queremos extender una calida bienvenida a nuestros nuevos afiliados, quienes han tomado la valiosa decision de
unirse a nuestra comunidad. Este compromiso no solo simboliza una apuesta al crecimiento y la colaboracion en el
ambito comercial, sino también una oportunidad para participar activamente en la creacién de sinergias y redes de
apoyo mutuo. Estamos entusiasmados de contar con su presencia y deseamos trabajar juntos en la construccion de
relaciones sélidas y enriquecedoras. Esperamos que esta asociacion sea fructifera y que, juntos, podamos alcanzar
nuevos horizontes en nuestras metas comerciales y empresariales.

PRODUCTOS FAMILIA (Medellin, Antioquia) es una
destacada empresa colombiana, especializada en la
fabricacion de productos de higiene y cuidado perso-
nal. Reconocida por su innovacién y compromiso con la
calidad, la marca ha ganado la confianza de los consu-

GI’UPO _ ‘. ® midores gracias a su enfoque en practicas sostenibles
b y responsabilidad social refuerza su prestigio en el mer-

cado. Su amplia gama de productos, que incluye desde

papel higiénico hasta eliminador de olores, es sinbnimo

de confianza y cuidado para millones de personas lo

Una com paﬁfa ESS|ty gue la ha posicionado como una marca lider en el mer-

cado de papel higiénico y cuidado personal.

Contacto comercial:
Catalina Botero Sanint — Sales Manager
Catalina.Botero@essity.com
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GRIFFITH FOODS (Marinilla, Antioquia) es una em-
presa global fundada en 1919, que se enfoca en el
desarrollo de soluciones innovadoras para la industria
alimentaria. Distinguida por su enfoque en la excelen-
cia y la responsabilidad ambiental, la marca se destaca
por crear ingredientes y mezclas que mejoran el sabor
y la textura de los alimentos. Su sélida reputacion se
basa en la excelencia en la investigacion y el compro-
miso con practicas responsables, consolidandose como
un socio valioso para marcas lideres en el mundo.

Contactos comerciales:
Luz Adriana Carrasquilla — Gerente Comercial
Icarrasquilla@griffithfoods.com

COSMETIC FASHION
CORPORATION S.A.

COSMETIC FASHION CORPORATION (Bogota D.C.) es
una empresa 100% colombiana con mas de 20 afios
de experiencia en el sector de la belleza, que se ha
consolidado como un referente en el mercado de cos-
méticos capilares. A través de sus tres marcas iconi-
cas DUVY CLASS, VERSATIL y BARBER COLLECTION,
ofrece una amplia gama de productos innovadores y de
alta calidad que responden a las necesidades de cui-
dado personal tanto para hombres como para mujeres.

Contacto comercial:
Walter torres Navas - Gerente General
gerencia@duvyclass.co

S SUMMUS

SUMMUS (Bogota D.C.) es una compafiia colombiana
gue promueve el comercio entre Colombia y Venezuela.
Ofrece soluciones financieras y una plataforma digital
disefiada para conectar a compradores y vendedores,
facilitando transacciones comerciales agiles y seguras
en la region.

Contacto comercial:
Paula Andrea Diaz Casas - Analista de Operaciones
paula@summus.com

Oficina Regional Oriente

De igual manera, y con gran satisfaccion, les damos
la bienvenida como nuevos afiliados a la Oficina Re-
gional Oriente de la Camara Colombo Venezolana a
las siguientes empresas. Su incorporacién reforzara
nuestra red empresarial regional y potenciara las co-
nexiones comerciales transfronterizas entre Colombia
y Venezuela. continuaremos creando oportunidades de
crecimiento y colaboracion que impulsen el desarrollo
econoémico en la region. iNos complace tenerlos como
parte de esta valiosa alianza empresarial!

—-—

GRAN HOGAR

Siente suavidad, Siente libertad.

Inversioneé Expodiaz SAS.

)
)

Transmovilizar...

CARGA NACIONAL
Nit 900.384.949-6

Fripicaca ‘
/4
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Transporte Terrestre Internacional
de Carga entre Colombia y
Venezuela

Por: Guillermo Rafael Pupo Morante
Presidente de Transportes Sanchez Polo S.A.

Las cifras muestran un aumento en el comercio bina-
cional representado en la mayor cantidad de carga mo-
vilizada por carretera entre Colombia y Venezuela. Al
comparar las toneladas transportadas por este medio en
2022 con las de 2023, y el primer semestre de 2023 con
el mismo periodo de 2024, se confirma esta tendencia.

En 2023, el numero total de toneladas movilizadas por
carretera desde y hacia Colombia, aumenté un 12.5%
respecto a 2022, y el comercio con Venezuela no fue la
excepcion.

En 2022, el comercio entre ambos paises represent6 el
18% del total de toneladas movilizadas via terrestre, y
en 2023, el 25%. El incremento referido incluye el in-
tercambio comercial de exportaciones e importaciones
entre Colombia y Venezuela.

Conocer estas cifras es importante, especialmente
considerando el descenso del PIB en Colombia en el
segundo trimestre de este afio en relacion con el pri-
mero. Teniendo en cuenta lo anterior, aumentar las
exportaciones es prioritario, y el comercio con Vene-
zuela representa una gran oportunidad para la econo-
mia colombiana. La cercania geogréfica, la capacidad
productiva nacional y las necesidades del mercado ve-
nezolano son factores que facilitan el comercio entre
ambos paises.

Avances en Transporte Terrestre para Impulsar el
Comercio Binacional

Para facilitar el comercio entre Colombia y Venezue-
la, se ha avanzado con la sancién de la Ley 2301 de
2023, que llena el vacio normativo creado desde que
Venezuela sali6 de la CAN. Esta ley fue declarada cons-
titucional mediante la sentencia C-276/24 de la Corte
Constitucional el 11 de julio de 2024.

Esta norma regula el transporte terrestre de carga
y pasajeros entre ambas naciones, proporcionando
seguridad juridica para el desarrollo de estas acti-
vidades. Solo queda esperar que entre en vigor tras
cumplir los requisitos internos en cada pais. Mientras
tanto, las empresas de transporte terrestre interna-
cional de carga deberan renovar anualmente su Cer-
tificado de ldoneidad y su Permiso de Prestacion de
Servicios.

Oportunidades de Mejora para el Sector Transporte
en Busqueda de la Integracion Econdémica

Para contribuir a la facilitacion del comercio entre Co-
lombia y Venezuela, se deben buscar soluciones frente
a los siguientes puntos:

1. Aumento en Costos Operativos: Desde principios de
2023, los costos para el transporte terrestre internacio-
nal entre Colombia y Venezuela aumentaron entre un
25% y un 30% debido a nuevas condiciones operativas
qgue obligan al cargue o trasbordo de mercancias en
puntos no mas distantes a 20 km de la frontera. Esto
implica la contratacion de personal o maquinaria adi-
cional, antes no requeridos, impactando directamente
al usuario del servicio.

2. Seguridad en los Pagos: Es necesario disefiar me-
dios de pago que garanticen al exportador y transporta-
dor colombianos recibir de manera oportuna y segura
las divisas equivalentes a las mercancias exportadas o
servicios prestados, segun el caso, como herramienta
generadora de confianza e impulsora del comercio.
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3. Mejora en la Infraestructura: Es prioritario mejorar las
vias de acceso a los puestos fronterizos y la infraestruc-
tura en la Aduana de Maicao, la frontera mas utilizada
para el intercambio comercial con Venezuela. Aunque
este puesto fronterizo presta sus servicios desde
hace muchos afos atendiendo en el pasado mu-
chas mas operaciones, podria hacerlo de manera
mas eficiente y segura.

4. Coordinacion de Autoridades Aduaneras: Lo-
grar la colaboracién armonica entre las autorida-
des aduaneras y entre estas y quienes conforman
la cadena logistica, permitira mejorar los tiempos
de ejecucion de las operaciones de transporte.

Estas medidas pueden mejorar significativa-
mente el transporte terrestre internacional de
carga entre Colombia y Venezuela, benefician-
do a ambos paises en términos de comercio y de-
sarrollo econémico.

Fuente: Colfecar. (2024). £/ Container (Edicién N° 239). Colfecar.
www.colfecar.org.co
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Oportunidades de mejora en los
acuerdos colombo venezolanos
de transporte e inversion bajo la
luz de las decisiones de la CAN

Resumen ejecutivo

Por: Esteban Solano Hurtado

Politélogo y estudiante de economia de la Universidad
del Rosario

Este articulo analiza los acuerdos binacionales de
transporte e inversién entre Colombia y Venezuela,
comparandolos con las normativas establecidas pre-
viamente por la Comunidad Andina (CAN). En especi-
fico, se examinan la Ley 2301 de 2023, que regula el
transporte de carga y pasajeros por carretera, y la Ley
2370 de 2024, que protege las inversiones binaciona-
les. Aunque ambos acuerdos han llenado el vacio nor-
mativo tras la salida de Venezuela de la CAN en 2011,
se identifican dreas de mejora a la luz de las decisiones
de la CAN que podrian fortalecer la efectividad de estos
marcos regulatorios y optimizar las relaciones comer-
ciales entre ambos paises.

Contexto

La CAN es un bloque de integraciéon subregional que
aborda temas clave como el comercio, las inversiones,
el transporte y la movilidad de personas entre los pai-
ses miembros. Venezuela se retir6 de este organismo
oficialmente en 2011, lo que dejé sin marco normativo
a sectores estratégicos en sus relaciones con los paises
restantes. Colombia y Venezuela han suscrito nuevos
acuerdos bilaterales para reemplazar las normativas de
la CAN, con el fin de reactivar y regular sus intercam-
bios comerciales y de inversion.

Uno de los principales acuerdos en materia de trans-
porte es el “Acuerdo entre la Republica de Colombia y
la Republica Bolivariana de Venezuela, sobre el Trans-
porte internacional de carga y pasajeros por carretera”,
denominado en adelante Acuerdo Binacional de Trans-
porte, firmado en 2014 y ratificado por Colombia en
2023. Por otro lado, en 2024, ambos paises adoptaron
el “Acuerdo de Promocion y Proteccion Reciproca de
Inversiones”, llamado en este articulo Acuerdo Bina-
cional de Inversién, que establece un marco juridico
para fomentar y proteger las inversiones bilaterales.

Transporte: Comparacion entre la Decision 837
de la CAN y la Ley 2301 de 2023

El Acuerdo Binacional de Transporte entre Colombia y
Venezuela sigue varios lineamientos de la Decisiéon 837
de la CAN que regula el transporte terrestre internacio-
nal de mercancias. Sin embargo, el Acuerdo Binacio-
nal de Transporte introduce adaptaciones especificas
para abordar las necesidades particulares de ambos
paises. Entre las dreas de analisis se incluyen las en-
tidades competentes, las autorizaciones y permisos, la
regulacion de vehiculos y conductores, y el tratamiento
de las infracciones.

- Entidades competentes: Mientras la CAN establece
entidades responsables de la regulacion en todos sus
paises miembros, el Acuerdo Binacional de Transpor-
te involucra Unicamente a instituciones colombianas y
venezolanas. Aunque ambos marcos requieren la crea-
cién de comisiones responsables de la aplicacion de la
norma, la CAN otorga mas énfasis al control institucio-
nal y la veeduria ciudadana.

- Autorizaciones y permisos: Tanto la CAN como el
acuerdo binacional solicitan la Carta de Porte Inter-
nacional y el Manifiesto de Carga. No obstante, el
Acuerdo Binacional de Transporte afiade requisitos
adicionales, como el Documento de Idoneidad para los
transportistas, lo cual podria afectar la eficiencia de las
operaciones comerciales.

- Vehiculos y conductores: Ambos marcos permiten el
uso de vehiculos registrados en los paises de origen sin
cambiar la matricula. De todas formas, el Acuerdo Bi-
nacional de Transporte exige que los conductores sean
nacionales o residentes permanentes, mientras que la
CAN establece que solo se requiere la expedicion de
una Libreta de Tripulante Terrestre.

- Infracciones: En cuanto a sanciones, ambos marcos
delegan a las autoridades nacionales la responsabilidad
de sancionar infracciones en su territorio. No obstante,
la normativa de la CAN ofrece mas detalles sobre las
responsabilidades de los transportistas y tripulantes.

El analisis sugiere que el Acuerdo Binacional de Trans-
porte podria mejorar si incorpora algunos de los me-
canismos de control y supervision de la CAN, lo que
ayudaria a fortalecer la transparencia y reducir las ope-
raciones administrativas innecesaria.
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Inversion: Comparacién entre las Decisiones
291y 292 de la CAN y la Ley 2370 de 2024

El Acuerdo de Promocion y Proteccién Reciproca de
Inversiones establece un marco legal para estimular y
proteger las inversiones entre Colombia y Venezuela,
siguiendo parcialmente los lineamientos de las Deci-
siones 291 y 292 de la CAN. A continuacién, algunas
consideraciones.

- Responsabilidad de las partes y solucién de conflictos:
El acuerdo binacional compromete a ambos paises a fo-
mentar condiciones favorables para los inversionistas y es-
tablece mecanismos para resolver conflictos, similares a
los de la CAN. No obstante, el acuerdo bilateral introduce
disposiciones mas robustas, como la compensacion a in-
versionistas afectados por guerras o disturbios civiles, algo
que no esta contemplado en las decisiones de la CAN.

Consideraciones

- Inversiones e inversionistas: Ambos marcos normati-
vos establecen que los inversionistas extranjeros deben
recibir el mismo trato que los nacionales. Sin embargo,
el acuerdo binacional impone restricciones en la ad-
quisicion de terrenos y bienes raices por parte de ex-
tranjeros, lo que refleja una politica proteccionista que
no se encuentra en las decisiones de la CAN.

El Acuerdo Binacional de Inversiones parece ser mas
amplio y detallado que las decisiones de la CAN en
aspectos como la proteccion frente a conflictos béli-
cos y disturbios civiles. Aun asi, el articulo sefiala que
es necesario evaluar con datos reales si estos marcos
normativos realmente promueven la inversién o, por el
contrario, aumentan la incertidumbre por exceso de
burocracia.

Los acuerdos binacionales de transporte e inversion entre Colombia y Venezuela represen-

tan un esfuerzo importante para cubrir el vacio normativo que dej6 la salida de Venezuela de
la CAN. Si bien estos acuerdos replican muchas de las disposiciones de las decisiones andinas, también
incorporan adaptaciones especificas que responden al contexto econémico actual entre ambos paises.

En cuanto al transporte, el Acuerdo Binacional podria beneficiarse de una mayor supervision institucional y
de simplificar ciertos tramites burocraticos, lo que facilitaria el comercio. Respecto a la inversion, el Acuer-
do Binacional introduce protecciones adicionales para los inversionistas, no obstante, su éxito dependera
de una implementacioén eficaz y de la capacidad de los paises para garantizar la estabilidad juridica a largo

plazo.

En ultima instancia, tanto los sectores publicos como privado deben estar atentos a la evolucion de estos
acuerdos para realizar ajustes que maximicen su impacto positivo en las relaciones comerciales y de in-

version entre Colombia y Venezuela.

Consulte el articulo completo aqui:
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Proximos eventos

Asamblea 80 de la Federacion de Camaras y
Asociaciones de Comercio y Produccion de
Venezuela - Fedecamaras

17 y 18 de octubre de 2024

San Cristdébal, Tachira

Unase a la cumbre empresarial
mas importante del afio en
Venezuela!

Bajo el lema “Institucionali-
dad, integracion y desarro-
[lo”, mas de 200 empresarios colombo-venezolanos
se daran cita para intercambiar ideas sobre el fu-
turo econémico del pais y fortalecer los lazos em-
presariales.

111 Encuentro binacional de frontera:

Logistica en frontera: Herramienta para el desarrollo
21 de noviembre de 2024

Cuicuta, Norte de Santander

Nos complace invitarlo al Ill Encuentro Binacional de
Frontera: “Logistica en frontera: Herramienta para el
desarrollo”, un espacio de dialogo y cooperacion enfo-
cado en el fortalecimiento de las relaciones comercia-
les entre Colombia y Venezuela.

Este encuentro da continuidad a una agenda binacio-
nal iniciada en julio de 2022, con el Acuerdo de la
Frontera en San Cristébal, Venezuela, seguido por los
Encuentros Binacionales en agosto de 2022 y julio de
2023. Cada uno de estos eventos ha contado con la va-
liosa participacion de lideres gremiales, representan-
tes gubernamentales de ambos paises, empresarios y
miembros de las camaras de comercio, consolidando
el compromiso de reconectar al empresariado colom-
bo-venezolano.

En esta edicion, y con el respaldo de la Gobernacion de
Norte de Santander, profundizaremos en los retos y opor-
tunidades logisticas de la frontera, destacando su papel
crucial como motor para el desarrollo
comercial. jUnase a nosotros en este
espacio de reflexion y colaboracion,
donde estamos disefiando el camino
para volver a ser la frontera mas
dinamica de América Latina!

Inscribase en el siguiente enlace:

Este evento serd un espacio ideal para el networking y
la actualizacion en temas clave del &mbito econémico y
empresarial. FEDECAMARAS ha disefiado un programa
completo que aborda el desempefio de las empresas ve-
nezolanas y los factores que pueden potenciar la mejora
de las condiciones econémicas del pais, destacando la
integracion como motor fundamental para el desarrollo.

En el siguiente enlace encontrara toda la informa-
cion necesaria para acceder a las diversas formas de
participacion, detalles de traslado y
alojamiento, asi como el temario ten-
tativo de esta importante cumbre.
ilnscribase ahora y sea protagonista
del camino hacia una Venezuela mas
prosperal

Corte Constitucional declaré Constitucional el Acuerdo
de Transporte Internacional entre Colombia y Venezuela

El transporte internacional de carga y pasajeros por
carretera es un pilar esencial en el fortalecimiento de
las relaciones comerciales entre Colombia y Venezuela.
En este contexto, la reciente ratificacion del “Acuerdo
de Transporte Internacional de Carga y Pasajeros por
Carretera” marca un hito para el comercio binacional.

El proyecto de ley que aprueba este Acuerdo fue pre-
sentado ante el Congreso de la Republica en el ultimo
trimestre de 2022. Tras un proceso riguroso, el 24 de
mayo de 2023, el Congreso aprobé en el cuarto y dltimo
debate el Acuerdo, siendo sancionado como Ley 2301
de 2023 en julio del mismo afio. Posteriormente, la
Corte Constitucional, mediante la Sentencia C-276/24
del 11 de julio de 2024, declaré la constitucionalidad
del acuerdo y ratifico la exequibilidad de la ley.

Este acuerdo establece un marco legal que ofrece seguri-
dad juridica al sector transportador, facilitando las opera-
ciones de entrada y salida de mercancias y personas entre
ambos paises. Con 36 articulos y 4 anexos, define las
obligaciones y regulaciones para la operacion del trans-
porte internacional terrestre. Actualmente, el Ministerio de
Transporte esta realizando el tramite
de reglamentacion interna para su
implementacion efectiva, consolidan-
do un paso mas hacia la integracion
econémica de Colombia y Venezuela.

Acceda al Acuerdo completo aqui:
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